Описательная часть бизнеса.

Приобретение теплохода типа «Москвич», пассажировместимостью до 35 человек, с целью организации и проведения рейсов по Москва реке. Характер рейсов – банкетный (не прогулки по билетам), проведение свадеб, юбилеев, корпоративов, презентаций, тренингов и др. 

  Маркетинг рынка показывает, что рынок не перенасыщен данной услугой. Предоставляемые конкурентами услуги не реализуют полностью потенциал данного бизнеса. Успешность бизнеса основывается на использовании маркетинга, качества обслуживания и внедрении новых идей не используемых конкурентами. Ряд идей опробован на практике и дал положительный результат.

  Для реализации бизнеса необходимо:

- приобретение теплохода – 5 000 000

- маркетинговые мероприятия – 200 000

- переоборудование т/х – 700 000

- резервный фонд – 100 000

Теплоход подобран, команда и персонал готовы приступить к выполнению обязанностей. План мероприятий по организации и ведению бизнеса готов.

Схема ведения бизнеса следующая:

Приобретенный теплоход катает рейсы (банкеты) по отработанным тарифам. Прибыль может изменяться только за счет двух составляющих – это количество рейсов, сумма с человека на питание при организации банкета и продажа дополнительных услуг. Остальные составляющие существенных изменений не вносят.
Длительность навигации с апреля по октябрь. Расчет велся с заниженными показателями, с целью показать результат при минимальных выгодах (условиях). Реальные результаты выше расчетных.

Для определения условий и сроков возврата вложений необходима конструктивная встреча. 
Экономический расчет приведен ниже. 
Экономический расчет

	Затратная часть
	Доходная часть

	Разовые вложения
	
	В месяц при 15 рейс 5час*20че
	

	Покупка т/х
	5 000 000
	Аренда т/х
	450 000

	Маркетинг
	200 000
	Банкет 2,500 с чел.*20 чел-30%
	525 000

	Переоборудование 
	700 000
	Дополнительные услуги 15
	225 000

	Резервный фонд
	100 000
	Реклама на т/х 40 м.кв. 
	49 000

	Итого
	6 000 000
	
	1 249 000

	
	
	ИТОГ за 6 мес.
	7 294 000

	Сезонные расходы
	
	
	

	Фонд ЗП
	110 000
	
	

	Оплата банкетных сотрудн
	165 000
	Высокая доходность
	2 332 500

	ГСМ
	45 000
	Итог за 6 мес. при высокой 
	13 995000

	Стоянка (причал)
	25 000
	Прибыль при высок.
	11 295000

	Электричество
	5 000
	
	

	Обеспечение служб
	10 000
	Усредненная доходность
	1 790 750

	Налог 6%
	
	Итог за 6 мес. усредненный 
	10 744500

	Итого 1 мес
	360 000
	Прибыль при усреднен дох.
	8 044 500

	Итого 6 мес
	2 160 000
	
	

	
	
	
	

	ФЗП
	40 000
	
	

	Текущий ремонт
	15 000
	
	

	Стоянка
	25 000
	
	

	Электричество
	10 000
	
	

	Налог 6%
	
	
	

	Итого 1 мес
	90 000
	
	

	Итого 6 мес
	540 000
	
	

	
	
	
	

	Общий итог
	2 700 000
	Прибыль 7294000-2700000 =
	4 794 000


При загрузке т/х 15 рейсов по 5 часов, в месяц.
Себестоимость одного рейса                           Доходность одного рейса
Команда – 8 000                                                Фрахт – 6000*5=30 000
Персонал – 11 000                                             Банкет – 20чел*2500-30%=35 000
ГСМ – 3 000                                                       Доп.услуги – 15 000
Стоянка – 1 700                                                  ИТОГО = 80 000 руб. в рейс.
Обеспечение – 700                                              80 000 – 24 700 = 55 300
Электричество – 300                                       Максимальная доходность
Налог - 6%                                                          Фрахт – 6000*7=42 000
ИТОГО: 24 700                                                  Банкет – 30чел*3500-30%=73 500

                                                                           Доп.услуги – 40 000

                                                                            ИТОГО = 155 500  руб. в рейс.
                                                                            155 500 – 24 700 = 130 800
Рентабельность деятельности:

Сумма расходов за год – 2 700 000

Навигация 6 месяцев

Кол-во рейсов 15 в месяц

2 700 000 : 6 : 15 = 30 000 рублей с рейса

Возврат основных средств:

6 000 000 ::: 6*15*80000-2 700 000= 4 500 000

6 000 000 : 4 500 000 = 1,3 года

 На первом этапе, сентябрь-апрель, планируются мероприятия по переоборудованию теплохода, подготовки его к навигации, оформление необходимой разрешительной и технической документации. Так же в этот период будут проведены маркетинговые мероприятия. Раскрутка сайта, реклам, работа с клиентской базой, разработка «фишек» бизнеса. 

  Второй этап (апрель-сентябрь) – выход в навигацию. Выполнение договорных обязательств с клиентами. Развитие клиентской базы. Продвижение рекламных, «фишечных» идей и планов. Выход на 100% возможностей бизнеса.
 Возврат денежных средств инвестору, в объеме утвержденного плана. По усредненным данным возможен возврат инвестиций до 75%. 

  Второй год сотрудничества пройдет по аналогичной схеме. 

Инвестиции в данный бизнес считаю перспективными, достойными внимания и интересными.

