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Резюме

В настоящем бизнес-плане рассматривается инвестиционный проект организации  ночного клуба «Eclipse» в г. Михайловка. Ночной клуб, с учётом специфики населения г. Михайловки,  планируется демократичным, т.е рассчитанный на молодых людей 16-28 лет, имеющих средний доход, в этом случае проект окажется наиболее окупаемым.

Проект организации ночного клуба, является достаточно капиталоемким – сумма первоначальных инвестиций составляет около 5 млн. руб. Учитывая оптимальный формат, общие доходы были оценены в 8,8 млн. руб. в год, что позволяет окупить первоначальные вложения в течение 7 месяцев.

Для достижения заданных целей необходимо:

· Наличие помещения с подобающим эстетическим обликом и позволяющее рационально расположить необходимое оборудование.  

· Приобретение основного оборудования

· Приобретение материалов для трудовой деятельности:

· Высокая культура обслуживания клиентов. 

График работы клуба с 15.00 до 6.00. Понедельник выходной.

Спектр услуг ночного клуба: продукция бара, продукция кафе, шоу-программа, танцпол.

Общая площадь помещения — 480 м2. Из которых — 200 м2 — танцпол, кафе — 80 м2, кухня — 50 м2,, бар — 20 м2, сцена — 50 м2. Остальное подсобные помещения. Вход — платный.

Организационная форма

Организационно-правовая форма организации — общество с  ограниченной ответственностью.

Для успешной организации клуба, необходима правильная организация и распределение персонала. Организационная структура предприятия возникает в результате разделения труда. Структура показывает, кто кому подчиняется, и кто какие работы выполняет. Эффективное управление предполагает, что у каждого подчиненного есть только один руководитель, которому подчиняется и перед которым отчитывается. Планируемый персонал в количестве 24 человек предполагается разместить следующим образом. График работы обслуживающего персонала и охраны — плавающий.




Нематериальные активы.

Стоимость всех услуг, составляющих процедуру регистрации предприятия — составляет:

1. регистрация ООО — 60000 руб.

2. лицензия на торговлю алкогольной продукцией — 40000 руб.

3. расходы на рекламу и раскрутку — 30000 руб.

Итого: 130000 руб.

Основные фонды.

1. Аренда помещения  - 40000 в мес.

2. Коммунальные услуги — 60000 в мес.

3. Стоимость аппаратуры, светотехники, системы видеонаблюдения, пожарной сигнализации, связи с вневедомственной охраной  - 1600000 руб.

4. Стоимость ремонта «под ключ» 1600000 руб.

5. Презентация клуба, с организацией выступления поп. звезды. 500000 руб

6. Минимальный набор напитков и продуктов питания, необходимый для открытия заведения — 100000 руб.

7. Заработная плата за первые 3 месяца 675000

Аренда помещения, коммунальные услуги, закладываются вперед на 3 месяца, с учетом раскрутки клуба, в первые месяцы. т.е. За 3 месяца аренда — 120000 руб, коммунальные услуги — 180000 руб. 

Итого: 4775000 руб.

Итого, инвестиции должны составить 4905000 руб.

Штатное расписание и заработная плата.

	№ п.п
	Специальность
	Оклад, руб.
	Кол-во штатных единиц
	Заработная плата в мес. руб.
	Заработная плата в год. руб.

	1
	Директор
	35000
	1
	35000
	420000

	2
	Администратор
	25000
	1
	25000
	300000

	3
	Начальник охраны
	15000
	1
	15000
	180000

	4
	Охранник
	10000
	2
	20000
	240000

	5
	Охранник
	8000
	4
	32000
	384000

	6
	Оператор видеонаблюдения
	7000
	1
	7000
	84000

	7
	Бармен
	10000
	1
	10000
	120000

	8
	Официант
	7000
	3
	21000
	252000

	9
	Диджей
	15000
	1
	15000
	180000

	10
	Повар
	10000
	1
	10000
	120000

	11
	Помошник повара
	5000
	1
	5000
	60000

	12
	Подсобный рабочий
	5000
	2
	10000
	120000

	13
	Уборщица
	5000
	2
	10000
	120000

	14
	Танцовщица
	10000
	3
	10000
	120000

	
	∑
	167000
	24
	225000
	2700000


Выручка клуба

Выручка клуба, состоит из количества посещений, так как вход платный, и средней суммы т.н. «среднего чека», оставленной клиентом в заведении. Среднее количество рабочих дней в месяц — 24. Среднее количество недель в году, в которые работает клуб — 50.

	№ п.п
	Дни недели
	Сумма при входе, руб
	Средний чек, руб
	Кол-во, чел
	Дней, в мес.
	Сумма в мес., руб
	Сумма в год., руб

	1
	Вт, Ср, Чт.
	150
	400
	100
	12
	660000
	7920000

	2
	Пт, Сб, Вс.
	200
	600
	150
	12
	1440000
	17280000

	
	∑
	
	
	
	
	2100000
	25200000


Прочие расходы

Затраты на алкоголь и продукты питания, в среднем составляют около половины «среднего чека». Следовательно:

	№ п.п
	Дни недели
	Затраты от среднего чека, руб
	Кол-во, чел
	Дней, в мес.
	Сумма в мес., руб
	Сумма в год., руб

	1
	Вт, Ср, Чт.
	200
	100
	12
	240000
	2880000

	2
	Пт, Сб, Вс.
	300
	150
	12
	540000
	6480000

	
	∑
	
	
	
	780000
	9360000


Предполагаемый доход клуба без учёта налоговых выплат

В данной таблице, приведены сводные данные о расходах и доходе клуба. Со знаком минус приведены расходные статьи, со знаком плюс- доходные.

	№ п.п
	Статья расхода/дохода
	Сумма в мес., руб
	Сумма в год., руб

	1
	Аренда
	-40000
	-480000

	2
	Прочие расходы
	-780000
	-9360000

	3
	Коммунальные платежи
	-60000
	-720000

	4
	Заработная плата
	-225000
	-2700000

	5
	Выручка клуба
	2100000
	25200000

	
	∑
	995000
	11940000


Расчёт налоговых выплат

Налоговые выплаты рассчитаны по УСН. УСН -   Упрощённая система налогообложения — это специальный налоговый режим, направленный на снижение налоговой нагрузки на субъекты малого бизнеса и среднего бизнеса, а также облегчения и упрощения ведения налогового учёта и бухгалтерского учёта. Выплате подлежат: - единый налог, ежеквартально;

- фиксированные взносы в Пенсионный фонд, ежегодно. Но можно платить частями – ежемесячно, ежеквартально, раз в полгода. 

- взносы во внебюджеьные фонды (ПФ, ФСС), 34% от ФОТ, платятся ежемесячно;

- еще одни взносы в ФСС, в просторечии - травматизм (начисляется от суммы зарплаты работников по страховому тарифу, указанному в Уведомлении о размере страхового тарифа, которое выдает ФСС. 

- из зарплаты сотрудников следует удерживать и уплачивать государству налог на доходы физических лиц (НДФЛ) (ставка - 13%), платится ежемесячно при выплате зарплаты работникам.

Выплаты УСН будут осуществляться по схеме 15 % - «доходы минус расходы».

	№ п.п
	Статья налогообложения
	Сумма подлежащая налогооболожению, руб в год.
	Ставка налога, %
	Сумма в мес. руб.
	Сумма в год. руб.

	1
	УСН
	11940000
	15
	149250
	1791000

	2
	НДФЛ
	2700000
	13
	29250
	351000

	3
	Взносы во внебюджеьные фонды (ПФ, ФСС)
	2700000
	34
	76500
	918000

	
	∑
	17340000
	
	255000
	3060000


Расчет рентабельности клуба

В данной таблице, приведены сводные данные о расходах и доходе клуба. Со знаком минус приведены расходные статьи, со знаком плюс- доходные.

	№ п.п
	Статья расхода/дохода
	Сумма в мес., руб
	Сумма в год., руб

	1
	Доход клуба, без учета налоговых выплат
	995000
	11940000

	2
	Налоговые выплаты
	-255000
	-3060000

	
	∑
	740000
	8880000


Таким образом, при прогнозируемых объёмах услуг клуба, «чистый» доход составит 8880000 руб. в год. Что при вложениях около 5000000 является оптимальным вложением инвестиций.

Окупаемость клуба около 7 месяцев.
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